
3分でわかる、スポット航空貨物の新しい取引スタイル

荷主もフォーワーダーも、“同じ土台”で動くからこそ、速く・確実に・納得できる取引が可能になる。

荷主には“もう待たない安心の即決予約”を、フォワーダーには“もう見積もりに追われない受注スタイル”をもたらし、

よりシンプルで透明性の高い航空貨物の取引を可能にする新しい“しくみ”です。

「どう使えるか？」がわかる個別面談(30分)を実施中です。

お申し込みはこちらをクリック

β版※にてサービスを提供中です。

※機能面に一部制限があるため 新規の会員へ“先行特典”を提供しています。

DL2-50-827

スマホからは

カメラでこちらをスキャン
(マイクロソフトFormsサイトへのリンク) (マイクロソフトFormsサイトへのリンク)
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内容一覧

01

Umbrair(アンブレア)とは

新しいしくみの概要

02

３つの限界

スポット案件の課題

03

共通課題

実務現場の痛点

04

解決方法

安心の発注・納得の受注

05

成果イメージ

取引の質を変えるしくみ

06

不測の事態への対応

BCPの観点での強み

07

利用方法

簡単スタートの方法

08

新規会員募集

先行特典のご案内
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①見積り依頼 ③圧倒的スピード

②高いアクション精度④高い判断の質

荷主側 フォワーダー側

Umbrair（アンブレア）とは

品質を向上します。

行動スピード、アクション精度、判断の質を高める。

コストを削減します。

荷主の予約コスト、フォワーダーの受注コストを削減する。

負担を軽減します。

やりとりを削減、ストレスを軽減する。

Umbrairは単なるテクノロジープラットフォーム（比較サイト・マッチングツール）ではありません。

荷主とフォワーダーの両者をサポートし、“スポット取引DXを実現する、業界初のしくみ”です。

◆ 業界特有の取引慣行に根ざした、本質的な課題に着目し、深く理解した上で設計されたシステムです。

◆ 荷主とフォーワーダー双方の「待たされる・伝わらない・報われない」―そんな実務現場を “速い・伝わる・報われる”に変えるしくみです。

01

02

03
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現状の3つの限界

荷主もフォワーダーも、誰もが感じている"3つの限界"

即時化の実現

時間的制約を克服し、すぐに動ける環境

標準化の実行

バラバラな形式・条件を統一して

効率化する基盤の整備

透明化の推進

情報の非対称性を解消し

双方に価値が正しく届く基盤の構築

定期案件と比較して、スポット案件には、多くの負担が存在します。その原因は、両者をサポートする効率的な“しくみ”がないことです。

4

これらの課題は、単なるデジタル化や、1社の取組みでは実現できません。Umbrairは業界全体をつなぐ“しくみ”で実現を目指します。
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実務現場に現れる共通課題

荷主とフォワーダーは共通の課題を抱えています。ただし、同じ課題でも立場によって"痛み方"が異なります。

タイムロスの発生（機会損失）

荷主：担当者がつかまらず、

 メールの返信を待つしかない。

FWD：外出や、急ぎの案件の対応が

 があると反応が遅れる。

結果：初動が遅れ「あと30分早ければ」

 が実務現場の口癖になっている。

形式の不統一（非定型）

荷主：見積り形式や条件・タイミングが

 バラバラで違いが見えにくい。

FWD：依頼内容がまちまちで手間や確認

漏れが発生。追加コストの不安。

結果：バラバラだから双方に無駄な

やりとりや手戻りが増える。

情報のすれ違い（情報非対称）

荷主：案件の“重み”が伝わらない。

 価格以外の価値が見えにくい。

FWD：自社の強みが伝わらず、

価格競争に陥る。

結果：結局「安い順」で決まってしまい

 双方の価値が埋もれてしまう。

これらの課題は長年業界に存在していますが、効果的な解決策はこれまで提供されてきませんでした。

Umbrairはこれらの課題を根本から解決するために、初めて“しくみ”で解決に挑むソリューションです。
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Umbrairで解決

荷主とフォワーダー、双方の痛点を理解し、立場にあわせた機能設計で“安心・納得”の受発注を実現。

タイムロスの解消（即時性）

荷主：依頼をオンラインで即入力。

FWD：依頼に直ぐ対応可能。

結果：初動が速く、時間を無駄にしない。

形式の統一（効率化）

荷主：共通フォームで依頼が整理される。

FWD：統一形式で確認・対応がスムーズ。

結果：入力は一度だけ、確認漏れもゼロ。

情報の見える化（伝達精度向上）

荷主：案件の重みが整理されて伝わる。

FWD：自社の強みや提案が正しく届く。

結果：双方に価値が届き、安心・納得を実現。

両者の取引プロセスを同時に最適化し、「Win-Win」の関係を築きます。
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Umbrairは、取引の質を変える"新しいしくみ"です

荷主にとって

• 特殊案件も含めてワンストップで依頼可能。

• 納期・予算に合うサービスを効率的に選べる。

• 後追い対応を減らし、トラブル予防。

結果：安心して、迷わず、すぐ予約できる。

フォワーダーにとって

• 問い合わせが整理され、負担が軽減。

• 案件の重みや優先度を把握できるので対応力向上。

• 強みや総合的なサービスの提案力で選ばれる。

結果：無駄なく、効率的に、受注できる。

7

Umbrairは比較サイトやマッチングサービスではありません。業界の実務課題を“しくみ”で解決する取引基盤です。

70%削減

初動時間

33%削減

作業工数

75%削減

やりとり

※本資料に記載の効果数値は、従来フロー（電話・メール）との比較試算に基づくものです。実際の成果は案件条件・利用状況に依存し、異なる場合があります。

荷主・フォワーダーともに、従来フロー比で大幅削減を実現。 時間・作業・やりとり―― 実務フロー全体での効率化効果。
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契約不要

規約確認だけでOK。

導入不要

ネット環境があれば利用可・簡単操作。

基本無料

詳細はお問合せください。（先行特典あり）

1名から利用可

安心の超スモールスタート・リスクゼロ。

日常の効率化と非常時、両方を支えるしくみ

ブックマークしておくだけでOK。

 “便利も安心も” いつもそばに Umbrair（アンブレア）

地震・台風・コロナ… "輸送が止まった日" を私たちはもう経験しています。

輸送が止まる日は“必ずまた来る” そのときに"備えていた会社だけが動ける"

Umbrairがあれば、双方、初動から迷わず直ぐに動けます。BCPの観点でも、“備えない理由がない” 新しいしくみです。

8

日常のムダをなくし、非常時には止まらない。Umbrairは“一度の会員登録”でその両方を実現します。
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新規会員募集中

現在、β版サービスの会員募集中です。

機能面に一部制限があるため、新規の会員へ、“先行特典”を提供しています。

対象：

・荷主企業

・フォワーダー企業

先行特典：

会員費・利用料金・アカウント枠など

 ※詳細は面談時にご案内

Umbrairがもたらす価値

実務の現場に効く

もう待たされない。もう見積りに追われない。もう価値が伝わらないことはない。

経営・管理にも効く

不測の事態にも止まらない体制、属人化に依存しないしくみ、データの活用。

今日の1案件から未来のBCPまで。慣れた業務のやり方は変えずに、安心して始められます。ぜひ個別面談をお申し込みください。

WEB面談（約30分）

貴社に合わせた

活用方法をご案内します。

ご利用開始

即日ご利用可能です。

2個別面談のお申し込み

スマホからは
カメラで
こちらをスキャン

こちらをクリック

(マイクロソフトFormsサイトへのリンク)
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