
Sales 3 Huippumyyntivalmennus tavoitelomake  Nimi:_____________  
 
Jakso:  Päivämäärä: Välitavoite aikataulu: Päämäärä saavutettu: 

    
    
 
Päämäärä (täsmällinen, mitattavissa, saavutettavissa, realistinen, aikaan sidottu): 
 
 
 
Tämän päämäärän saavuttamisen edut ja hyödyt: 
 
 
 
 
 
 
Mahdolliset ongelmat: Mahdolliset ratkaisut: 
  
  
  
  
  
 
Järjestys Tehtävät päämäärän saavuttamiseksi: Määräaika Päämäärä saavutettu: 
    
    
    
    
    
 
Seurantamenetelmä ja mittarit: 
 
 
 
 
 
 
Palkkiot kun päämäärä on saavutettu: 
 
 
 
 
Visualisoi mielessäsi miten asiat ovat kun päämäärä on saavutettu. Kirjoita ne ylös. 
 
 
 
 
 

Tavoitteet motivoivat matkallasi myynnin huipulle! 
 


