
人脈はビジネスで最も高価な資産

C OM PA N Y  PROF I L E

人と人を繋ぐ 企業と企業を繋ぐ 国と国を繋ぐ

資金調達で金融機関交渉役の右腕が必要な企業様

アジア圏展開でサポートが必要な企業様

大中堅企業へのアプローチが必要な企業様

こんな企業様をサポートいたします



金融機関からの

資金調達サポート

アジア圏を中心とした

海外展開サポート

大型ビジネス

マッチングサポート

強み

大手銀行員時代の経験を活かし、企業様と一緒に金融機関交渉が可能
大中堅企業120社の経営層、アジア圏の強いネットワーク

linking-tamai.com/
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facebook
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［課題］

［解決］

・
・
・
・
・

三井住友銀行32年間勤務
個人・法人・本部で多く経験
法人営業20年、大手企業の再建出向
一般企業にて財務最高責任者8年経験
タイの現地法人起ち上げから撤退迄
現地法人の代表を6年間経験

金融機関に在籍した経験で、国内金融機関30行ほどのネットワークを持っており、ご依頼
企業に『最適な金融機関のお繋ぎと伴走支援』をさせていただきます。エクイティでの資金調達
をご検討される方もお繋ぎ可能ですのでご相談ください。

海外進出は進出先固有の商習慣と法律もあり、予期せぬ問題も多々起きます。日本のビジネスと
同じ展開が出来ない前提での胆力が求められ、経営者自らの理解と判断が重要です。私自身
海外法人の設立と撤退を携わった経験者として、的確な助言をさせていただきます。

大中堅企業クラス120社程のエグゼクティブのネットワークを有して、ご依頼企業の実力と実績
を参考にお繋ぎと伴走支援をいたします。国内外企業さまに300件程のお繋ぎ実績。経営に
かかわる問題として財務問題、法務問題及び健康問題で頼れる税理士、弁護士及びドクター
とのネットワークを築いており、適任の士業の紹介も可能です。また、東京と大阪で少人数限定

日本のウィスキーメーカーが海外販路を探していた。
我々の海外パートナーと連携した結果、海外販売成功。
更に拡大展開中。

［課題］

［解決］

日本企業から資金調達の相談を受けた。
決算書を精査し、顧問会計士との関係不良が判明。
信頼できる会計士を紹介し、資金調達に向けて財務内容を整備。

［課題］

［解決］

5行を超える新規金融機関からの資金調達の相談を受けた。
新規金融機関7行を当方から紹介し資金調達実行。運転資金
の使途についても理路整然とサポート対応して調達成功。

［課題］

［解決］

日本企業が健康食品の販路拡大を考えていた。
要望通りコンスタントに購入する企業を紹介した。

［課題］

［解決］ ［解決］

海外企業（売上4,000億円）が日本企業パートナーを探していた。
日本企業（売上800億円）を紹介し、戦略的互恵契約を締結。
2023年12月からビジネス開始し、年間取扱高20億円の見込。

［課題］日本企業が、当社に　海外拠点の営業支援を依頼。
バンコクエリアの営業支援に着手済で、今後はホーチミンエリア
及びジャカルタエリアの営業支援も対応。

〈会社概要〉

〈お問い合わせ〉

〈経歴〉
LINKING BRIDGE JAPAN 合同会社
玉井 敏博
2017年
〒104-0061
東京都中央区銀座1-14-13
カスタリア銀座1302号室

会 社 名
代 表 取 締 役
設 立
所 在 地

SERVICE GUIDE

サービス内容

実績

C A SE 01 C A SE 02

C A SE 03 C A SE 04

C A SE 05 C A SE 06

大中堅企業のキーパーソンのネットワークを持つパートナーをチームにジョイン
DX、IT、葬祭業界、テレビ業界、アニメ業界はジョイン済です。是非ご活用ください。
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